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I
Последние десятилетия XX в. прошли в малопродуктивном идеологическом противопоставлении государства и рынка: приверженцы неолиберальной концепции добивались максимально возможного свертывания хозяйственной деятельности государства, исходя из ее якобы несовместимости с рынком, хотя сама такая постановка вопроса антиисторична и оторвана от современных реалий.
Государство всегда играло важнейшую роль в развитии хозяйства и формировании рынка. Налоги, чеканка денег и обеспечение денежного обращения, охранные грамоты купцам, режим свободной торговли на ярмарках - все это издревле обеспечивалось государством. Оно же всегда выступало главным гарантом частнособственнических прав, лежащих в основе товарно-денежных отношений. Государственная политика была важнейшим фактором перехода от торгового к промышленному капитализму. Государственные заказы нередко представляли собой основной рынок для зарождающихся местных предпринимателей. Когда концентрация производства и капитала стала подрывать нормальное функционирование рынка, именно государственное вмешательство (антитрестовское законодательство) было призвано защитить конкуренцию и нормализовать положение.
В странах, с запозданием вступивших на путь промышленного развития, государство разными способами ограждало местный рынок для "своих" предпринимателей, проводило политику протекционизма во всех его разнообразных формах - от таможенных барьеров до государственных субсидий, от всевозможных норм и стандартов до антидемпингового законодательства, от административных проволочек до международных соглашений, обязывающих партнеров "добровольно ограничивать" свой экспорт. Многочисленные формы протекционизма реально существуют, в том числе и в странах - поборниках либеральной экономической политики, оказывая
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существенное влияние на хозяйственное развитие и на формирование рынка .
Государство прямо или косвенно определяет важнейшие параметры рынка, устанавливает ориентиры для деятельности отдельных предпринимателей. Оно формирует общее экономическое и юридическое пространство, скрепляет национальное единство, ставит ограничители общественно опасной деятельности . В рамках национального общества складываются основные закономерности рыночной экономики, его способность обеспечивать распределение и использование ресурсов, системы хозяйственной мотивации, стимулы к повышению эффективности и производительности и т.п. Хорошо известна роль бюджетной политики и мер по перераспределению доходов в определении размеров и структуры покупательной способности.
По мере усложнения хозяйственной системы возрастающее значение приобретает политика государства, направленная на обеспечение макроэкономических пропорций, устойчивых темпов
и сбалансированности развития . Государство в каждый данный момент определяет общий контекст, в рамках которого рынок самоорганизуется. Без всего этого невозможен был бы переход к более развитым и цивилизованным формам рыночных отношений. Таким образом, противопоставление государства и рынка в этих условиях представляется теоретически ошибочным, либо намеренно используется для подрыва хозяйства стран-конкурентов.
1"Даже самые рьяные сторонники свободно-рыночной экономики поддаются соблазну государственного вмешательства, как только в ремонте нуждается их собственный дом" (Financial Globalization and the Emerging Economies. ECLAC, 2000. P. 15).
2"Государство необходимо для того, чтобы рынки могли функционировать и капитализм не уничтожил бы сам себя, поскольку капитал часто близорук, а рынки иррациональны. Рынки, не обузданные морально-политическими законами, будут говорить, что наркотики, оружие и проституция - это самые ценные товары" (States and Sovereignty in the Global Economy. N.Y., 1999. P. 7). 
3 Sheffield A. Modern Capitalism. Oxford, 1965; Holland S The Market Economy. N.Y., 1987.
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До недавнего времени рост внешнеэкономических связей носил вторичный, производный характер . У малых стран Европы, обладающих ограниченными ресурсами, потребность в расширении внешнеэкономических связей возникала раньше и была больше, чем у других. Неолибералы часто ссылаются на опыт малых стран как на прототип развития в условиях глобализации. При этом они умалчивают об одном очень важном обстоятельстве. При всем разнообразии моделей развития у всех этих стран имеются высокоразвитые государственно-политические механизмы внутреннего перераспределения доходов от экспорта среди широких слоев населения. Тем самым создаются условия для расширения внутреннего спроса, развития отраслей, работающих на внутренний рынок, хозяйственной активизации всего населения. В этом одна из важнейших причин привлекательности шведской, голландской, австрийской и других подобных моделей развития.
Неолиберальная глобализация подталкивает все новые и новые страны на путь экспорториен-тированного развития, но при сужающейся хозяйственной роли государства, без существенного перераспределения выгод среди населения. Одновременно неолиберальная глобализация расщепляет национально-хозяйственные комплексы, вытягивает отдельные его звенья, оставляя многочисленные осколки прежних производственных цепочек, которые уже не способны эффективно функционировать. В результате складывается новая модель развития - экспорториентированная с минимальным социальным перераспределением, с ущербным внутренним рынком и растущим числом неэффективных секторов. Такая модель развития приводит к резкой имущественной дифференциации общества и увеличению доли населения с низкими доходами5.
Как представляется, сейчас происходит опасный психологический и концептуальный сдвиг. В рамках национально-хозяйственных комплексов необходимо было постоянно думать над проблемами обеспечения платежеспособного спроса, покупательной способности, а следовательно, и рынков.
Неолибералы делают ставку на то, что при резкой дифференциации доходов в периферийных странах появится достаточно многочисленная прослойка богатых людей, которые образуют рынок сбыта для продукции развитых стран. Но отстранение огромных масс населения от активной хозяйственной жизни неминуемо обернется свертыванием сбережений и накоплений. По мере перехода к более открытой модели развития возникает
4 Уместно напомнить, что все основные экономические учения исходили из национально замкнутых хозяйств и основывались на закономерностях развития внутреннего рынка. Именно такой подход позволял выявить закономерности общественного разделения труда, роста производительности, распределения доходов, важнейшие макроэкономические пропорции, взаимодействие накопления и потребления и другие характеристики рынка.
5 UNDP. Human Development Report 1996. N.Y., 1996; Chossu-dovsky М. The Globalization of Poverty. L., 1998. 

 иллюзия возможности решать эти проблемы за счет внешних источников. Соответственно, происходит переориентация на борьбу за внешние рынки и привлечение иностранных накоплений. Проблемы сохранения и приумножения собственных ресурсов, хозяйственной активизации населения и расширения внутреннего рынка как бы теряют прежнее значение и остроту, отступают на задний план.
Происходит смещение центра тяжести хозяйственной деятельности государств с вопросов внутреннего экономического развития и социального обеспечения на более активное участие в конкурентной борьбе на мировых рынках. 80-е и 90-е годы были периодом переосмысления проблем конкурентоспособности как в мирохозяйственных центрах, так и на периферии. Тщательному изучению подверглись факторы, так или иначе влияющие на конкурентоспособность стран и возможные стратегии ее повышения6.
В условиях бурного научно-технического прогресса широко признается важность таких качеств, как оперативность, гибкость, маневренность, приспособляемость к быстро меняющейся обстановке (технически, организационно, хозяйственно, административно, политически, культурно и т.д.). Это, в свою очередь, привлекает внимание к таким факторам конкурентоспособности, как общий образовательный уровень населения, научно-техническое состояние страны, формы организации хозяйства и методы управления им, способность быстро внедрять достижения науки и техники, состояние информатики и средств связи, масштабы развития и характер мелкого и среднего предпринимательства, его взаимодействие с крупным производством.
В 80-х годах большие надежды возлагались на индустриальную политику, на форсированное развитие с помощью государства тех или иных отраслей для успешного выхода на мировые рынки. Однако опыт показал, что такая политика далеко не всегда дает положительные результаты. Менее широко обсуждались стратегии поощрения деятельности собственных ТНК на мировых рынках, но на практике наблюдалось сокращение числа судебных исков по нарушению антитрестовского законодательства. В условиях стремительной концентрации контроля над хозяйственной деятельностью, особенно в сфере финансов, большое значение стало придаваться принадлежности к той или иной крупной группировке и наличию доступа к источникам финансирования (рейтинг кредитоспособности)7.
6National Industrial Strategies and the World Economy. L., 1982; Ideology and National Competitiveness. Boston, 1987; OECD. Industrial Competitiveness in the knowledge-Based Economy. P., 1997; World Economic Forum. The Global Competitiveness Report 1999. Geneva, 1999.
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КОЛЛОНТАЙ
Возрастающее внимание уделяется офшорным, экспортным и другим льготным зонам, превращающимся в немаловажный элемент мирового хозяйства.
На практике наиболее распространенной стратегией является политика разнопланового наступления на жизненный уровень населения, часто именуемая "игрой на понижение" (race to the bottom). Прямое и косвенное снижение заработной платы, социального обеспечения и жизненного уровня при активном участии государства остается одним из важнейших способов повышения конкурентоспособности.
Государство участвует в мирохозяйственной конкуренции не только своей хозяйственной политикой. Быстро растет дипломатическая составляющая конкурентоспособности страны8. Способность отстаивать свои интересы должна проявляться на многих участках - от лоббирования "своих" корпораций на международных тендерах до участия в международных дебатах вокруг принципов и правил мирохозяйственных отношений и воздействия на повседневную деятельность международных экономических организаций.
Нетрудно понять, что во всей этой кипучей деятельности невозможно разграничить, где подлинные национальные интересы, где построение реального нового хозяйственного механизма, а где будничные дипломатические перепалки. И уж тем более непонятно, как это все сочетается с приверженностью свободной экономической конкуренции.
Рвение, с которым неолибералы добиваются ослабления хозяйственной роли государства в других странах, можно легко понять в контексте межгосударственного соперничества. Но его трудно оправдать даже с точки зрения попыток создания нового мирового экономического порядка. Связанный с ним правовой и финансовый режим не может не опираться на национально-государственные правозащитные и финансовые институты; ослабление последних подрывает весь механизм формирования глобального рынка.
Многие западные ученые уже отказались от надуманного противопоставления государства
рынку9. В действительности проблема заключается не в противопоставлении, а в выявлении наиболее действенных и полезных форм взаимодействия и сопряжения государства и 
7"На глобальных рынках утверждается новая форма конкуренции: группа против группы" (Global View. Global Strategies for the New Economy. Boston (Mass.), 2000. P. 127.
8 Odell J. Negotiating the World Economy. Ithaca, 2000.
9 Anderson Е. et al. Economic Power in a Changing International System. N.Y., 2000; States and Sovereignty in the Global Economy. L., 1999; Weiss L. The Myth of the Powerless State. Ithaca, 1998.

рынка. Но эта проблема все еще далека от теоретического и практического решения.
II
Неолибералы постоянно повторяют, что ослабление государственного вмешательства в экономику и устранение барьеров свободному передвижению товаров, услуг и капитала приведут к формированию эффективного глобального рынка. Согласно логике их рассуждений, рынки и конкуренция всюду действуют одинаково, на основе своих внутренних закономерностей, поэтому и глобальный рынок будет эффективным и рациональным.
Не будем возвращаться к спорам вокруг того, всегда ли рынок эффективен и рационален. Поставим вопрос иначе. Все наши представления о рынке основываются на опыте функционирования национальных рынков, которые сформированы конкретным для каждой страны государственным регулированием, сравнительно однородным экономическим и правовым пространством, общим культурным и историческим наследием. Как станет функционировать рынок, вышедший на глобальные просторы, где отмеченные предпосылки и условия, в основном, отсутствуют? Опыт последних десятилетий дает немалый материал для ответа на этот вопрос.
Современный цивилизованный рынок требует все более сложного и деликатного регулирования, согласования микро- и макропропорций, увязки текущих взаимосвязей с масштабными структурными сдвигами, охраны окружающей природной среды, обеспечения общественной сплоченности и решения острейших социальных проблем. На крайне неоднородном глобальном уровне никакого адекватного механизма не существует10. В этих условиях имеются серьезные основания предполагать, что любой складывающийся на глобальном уровне рынок неминуемо будет более неоднородным, примитивным и конфликтным, нежели рынок в отдельно взятой развитой капиталистической стране . Простое перенесение на глобальный рынок свойств и закономерностей, присущих более цивилизованным,
10Складывающиеся ныне центры принятия мирохозяйственных решений (ТНК, МФЦ, международные экономические организации) в значительной мере сосредоточены на устранении барьеров свободному передвижению товаров, услуг и капитала, что во многом равносильно формированию необузданного рынка.
11 Многие исследования показывают, что глобализация приводит не к однородности хозяйств, а к росту их дифференциации (National Diversity and Global Capitalism. Ithaca, 1996; Barber B. Jahad vs McWorld. N.Y., 1996; Gray J. False Dawn. N.Y., 1998; Palan R., Abbott J. State Strategies in the Global Political Economy. L., 1999; Whitley R. Divergent Capitalisms, Oxford, 2000).
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регулируемым национальным рынкам, представляется неправомерным.
Глобализация последних десятилетий не только во многом разрушила механизмы макроэкономического регулирования, но и поставила под сомнение целесообразность и необходимость прежних макроэкономических подходов к хозяйственным проблемам. В итоге на национальном и глобальном уровнях стремительно возникают всевозможные диспропорции и неувязки. Амплитуда колебаний основных хозяйственных параметров постоянно возрастает, увеличивается несогласованность тенденций развития12.
По всем имеющимся оценкам, разрыв между материально-вещественными и финансовыми
потоками измеряется многими десятками раз. Колебания валютных курсов (например, доллар/иена) в течение года, превышающие несколько десятков процентов, стали постоянно повторяющимся явлением. Почти повсеместно растет разрыв между национальными сбережениями и национальным инвестированием. Несбалансированность торгового и платежного балансов становится хроническим явлением у все большего числа стран, в том числе и США.
Ослабление макроэкономического регулирования сопровождается резким обострением проблем экстернализации как в западных странах, так и в мировом хозяйстве в целом. Под экстерна-лизацией понимается присущая капиталистическим предпринимателям практика перекладывания на государство, окружающую природную среду, конкурентов и т.д. своих издержек, трудностей и проблем. В рамках национально-хозяйственных комплексов подобные попытки в той или иной степени ограничивались как общественным и государственным регулированием, так и сложившимися рыночными механизмами (ценообразованием, переливом капиталов, уравниванием прибылей и т.п.).
По мере дерегулирования и расщепления национально-хозяйственных комплексов возможности экстернализации стремительно растут14. Расширяются сети взаимосвязей, появляется множество новых каналов распределения и перераспределения ресурсов и доходов. Все большее место в конкурентной борь-
12На это уже на ранних стадиях неолиберальной глобализации указывали два видных западных экономиста, пытаясь разобраться в явлении стагфляции (Вгипо М., Sachs J. Economics of Worldwide Stagflation. Oxford, 1985).
13 Kurtzman J. The Death of Money. N.Y., 1997. P. 12; States and Sovereignty in the Global Economy. N.Y., 1999. P. 54.
14Экстернализируя свою экономику, Америка добилась невероятного", - так японский эконо-мист К. Омае обобщает свой анализ причин успехов современного развития США (Ohmae К. The Invisible Continent. Four Strategic Imperatives of the New Economy. N.Y., 2001. P. 39).

бе занимает перекладывание друг на друга издержек структурных перестроек, расходов на решение социально-экономических и экологических проблем.
В конечном итоге это бремя, как правило, ложится на наиболее беззащитные слои населения или на окружающую природу. Накапливаясь, нерешенные вопросы и неоплаченные долги в конце концов возвращаются в форме глобальных проблем, которые никак не фигурируют в калькуляциях эффективности глобального рынка.
Говоря о рациональности и эффективности глобализации, особое внимание следует уделить изменениям в конкурентной борьбе как между государствами, так и между корпорациями. Борьба не только обостряется, но и приобретает все более разрушительный характер. Во многом это -прямое следствие политики либерализации и приватизации, проводившейся в последние десятилетия. Огромное значение имеет также тот факт, что сейчас определяются структуры и расстановка сил на длительное время и каждый хозяйственный субъект стремится скорее захватить возможно более выгодные и влиятельные плацдармы.
Наконец, немалую роль играют подвижки, происходящие в извечных межгосударственных противоречиях, - при растущей разрушительности и опасности чисто военных и насильственных конфликтов эпицентр борьбы за международные позиции все чаще смещается в сферу экономики. Соответственно на экономическую борьбу переносится разрушительность, свойственная межгосударственным военно-силовым конфронтациям.
Типичным примером может служить валютная сфера, где в последние десятилетия развертывается настоящая война. Основным оружием в этой войне становятся "производные финансовые документы, предельно рискованные инвестиции, спекуляция валютой, меркантильные альянсы, торговые союзы, судебные тяжбы вокруг авторских прав и торговых знаков, специально выдумываемые налоги и тарифы (и средства их обхода), манипулирование учетными ставками (с тем, чтобы вызвать перелив средств из одного региона в другой), преднамеренный массированный перевод инвестиций и т.п." .
К этому списку следовало бы еще добавить кредит (непосредственно государственный или частный, но субсидируемый или гарантируемый государством) и последующую реструктуризацию задолженностей . Нескончаемые валютно-финансовые схватки подрывают, особенно на периферии, основы нормального хозяйствования, лишают миллиарды производителей твердых ориентиров экономической деятельности, пре-
15Ohmae К. Op. cit. Р. 25.
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вращают последнюю из устойчивого занятия в принудительно азартную игру   .
К не менее тяжелым последствиям приводит усиливающаяся конкуренция между крупнейшими корпорациями, сами размеры которых предопределяют разрушительность их столкновений. Глобализация и научно-технический прогресс неимоверно расширили фронт конкурентной борьбы, превратив предпринимателей, ранее никак между собой не связанных, в конкурентов. Более того, общая нестабильность ситуации породила новые формы конкурентной борьбы, основанные не столько на стабильных сравнительных преимуществах, сколько на выявлении или создании новых, временных преимуществ, нередко путем целенаправленного подрыва сложившегося равновесия на рынках.
Конкуренция между частными компаниями, как правило, подхлестывает научно-технический прогресс. Однако в условиях насыщенных рынков и роста у части населения располагаемых доходов (превышение постоянных доходов над обязательными расходами), а также усиления соперничества на всех уровнях развитие науки и техники все чаще отходит от направлений, содействующих решению первоочередных проблем человечества. Не говоря уже о продолжающейся гонке вооружений, значительные средства идут на разработку малозначимых усовершенствований и ускоряющуюся замену моделей, тогда как решению проблем охраны окружающей среды и преодоление нищеты огромного большинства человечества уделяется явно недостаточно средств и усилий.
Важной особенностью современной конкуренции является резкое обострение борьбы за лидерство18. В этом контексте научно-технические исследования форсируются для того, чтобы быстрее застолбить позиции, обеспечить принятие выгодных для лидера стандартов, получить патент и тем самым обеспечить дополнительный доход компании. Подобная практика приводит к многочисленным злоупотреблениям и извращениям ("патентным войнам").
Особенно опасная ситуация складывается в сфере биотехнологии. Недавние судебные решения в США позволяют в порядке защиты интел-
16Страны,  переживающие высокую инфляцию "должны возвращать свои долги в долларах, которые в местной валюте становятся все более дорогими. Этот порочный круг, при котором задолженность приводит к растущей зависимости от доллара, что, в свою очередь, порождает новую задолженность и есть источник того опасного водоворота долгов, в который попали Бразилия, Россия и другие страны \Ohmae К. Op. cit. P. 40).
17Strange S. Casino Capitalism. Oxford, 1997.
18Frank R., Cook Ph. The Winner-Take All Society. N.Y., 1995; Bryan L. et al. Race for the World. Strategies to Build a Great Global Firm. Boston, 1999.

лектуальной собственности выводить сорта злаков, которые обеспечивают повышенные урожаи, но в случае использования как семенного фонда не дают всходов; фермеры вынуждены вновь закупать семена у биотехнических фирм. Учитывая происходящие в сфере генной инженерии процессы, в ближайшие десятилетия можно предвидеть ситуацию, когда обычные операции в больницах будут быстро дорожать, поскольку большинство процессов, медикаментов и медицинских приемов будет запатентовано .
В свете сказанного представляется более чем сомнительным, что неолиберальный глобальный рынок (даже если предположить, что он сформируется) сможет быть рациональным и эффективным.
II
Происходящие в мире изменения сопровождаются серьезными подвижками в сфере организации и управления хозяйственной деятельностью20. Общественное разделение труда неизменно порождает проблемы сопряжения обособившихся, специализированных хозяйственных единиц, входящих в единые техно-производственные цепочки и сети. Отчасти это сопряжение происходит на основе единой собственности и иерархического контроля. По мере усложнения хозяйственных структур задача сопряжения все чаще перепоручается рынку, и именно эту тенденцию абсолютизируют неолибералы. Но история знает немало примеров, когда государственное регулирование либо подменяло, либо существенно модифицировало функционирование рыночного механизма. Заметную роль играют также сговоры и разные виды объединений предпринимателей (картели, стратегические партнерства и т.п.). Из этих компонентов складывались самые разные организационно-управленческие структуры и, соответственно, модификации рыночного механизма.
Сейчас взаимодействие научно-технического прогресса и глобализации приводит к серьезным изменениям в организационно-управленческих системах, трансформируя не только рыночные механизмы, но и всю пространственную и временную систему координат хозяйствования .
19Riflcin J. The Age of Access. The New Culture of Hypercapitalism, Where All of Life is a Paid-for Experience. N.Y., 2000. Ch. 4. 20Эти вопросы особенно подробно разрабатываются ведущими консультационными фирмами и освещаются в публикациях их сотрудников (Hamel G., Prahalad С. Competing for the Future. Boston, 1994; Blair М. Ownership and Control. Rethinking Corporate Governance for the Twenty-First Century. Wash., 1995; Pasternack В., Viscio A. The Centerless Corporation. N.Y., 1999; Bryan L. et al. Op. cit).
21Solomon J.M. Une Monde a grande vitesse. Globalization, mode d'emploi. P., 2000.
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Наука и техника открывают небывалые возможности экспоненциально ускоряющегося развития. Быстро меняются как предлагаемая продукция, так и запросы, сокращается жизненный цикл продукции. Любые производственные мощности могут внезапно оказаться ненужными и бесполезными в результате вытеснения выпускаемой на них принципиально новой продукции. Повсеместно возрастает степень риска.
В этих условиях стратегии ведущих хозяйственных субъектов (в первую очередь в США) претерпевают стремительную эволюцию. Первоначально (70-е годы) упор делался на диверсификацию в рамках единой собственности как на метод распыления риска. Однако она себя не оправдала. На смену диверсификации пришла (в 80-е годы) стратегия освобождения от неключевых функций и отпочкования малоэффективных и рискованных сфер деятельности, передача их формально независимым предприятиям (downsizing and outsourcing). Стремление к экстернализации и повышению международной конкурентоспо-собности при этом играло далеко не последнюю роль.
Глобализация и расщепление национально-хозяйственных комплексов позволили осуществить это рассредоточение в масштабах всего мира. Втягивание в мировое хозяйство стран с самыми разными уровнями экономического развития и хозяйственным потенциалом дает крупным корпорациям возможность находить различные сочетания факторов производств, особенно выгодные операции и сделки.
В итоге преобладающим становится новый тип хозяйственных объединений22. В его центре находится узкоспециализированное ядро, в котором концентрируются административное и финансовое руководство, стратегическое планирование, важнейшие научные исследования. Свою основную задачу оно видит в выведении объединения на мировой уровень качества продукции, в захвате лидерства на тех участках, где сосредоточена уже имеющаяся компетенция, а также в обеспечении доступа к крупным финансовым ресурсам и в повышении капитализации.
Это ядро окружено густой сетью различных формально независимых субподрядных предприятий, многочисленных фирм, предоставляющих консультации и другие услуги. Условия функционирования периферии определяются контрактами, характер которых во многом отражает специфику выполняемых работ, уровень компетенции и квалификации. Чем выше требуемая квалификация, тем, как правило, стабильнее и долгосрочные взаимоотношения, тем 
22Ruigrok W., van Tulder R. The Logic of International Restructuring. L., 1995; Dicken P. Global Shift Transforming the Global Economy. L., 1998. Ch. 7, 9-12; Bryan L. et al. Op. cit.

выгоднее условия для субподрядчика, консультанта т.п. Чем ниже квалификация, тем острее конкуренция со стороны аналогичных претендентов, менее выгодны условия контракта для них, меньше обязательства, накладываемые на центр.
Организационно-управленческие подходы, кристаллизующиеся на уровне крупных корпораций, как бы воспроизводятся на уровне мирового хозяйства. При этом мирохозяйственные центры перестают четко ассоциироваться с передовыми странами, теряют прежние жесткие территориально-страновые очертания и предстают главным образом как тесное международное сплетение деловых кварталов крупных городов, где сосредоточена деятельность ведущих транснациональных корпораций, финансовых центров и СМИ и политических столиц ведущих держав.
В то же время либерализация и дерегулирование расщепляют национально-хозяйственные комплексы не только в развивающихся и бывших социалистических странах, но и в бывших мирохозяйственных центрах. Многие механизмы перераспределения ресурсов и социального обеспечения там ослабевают. В результате современная мирохозяйственная периферия - это не только развивающийся мир и бывшие социалистические страны, но и растущие депрессивные районы в самих развитых государствах, трущобы во многих крупных интернационализируемых городах24.
Взаимоотношения хозяйственных субъектов в мирохозяйственных центрах регулируются сложным переплетением конкуренции и сотрудничества, жесткими рыночными отношениями и всевозможными стратегическими альянсами. Чисто рыночные, конкурентные механизмы все теснее переплетаются не просто с расширением и усложнением правовых норм, но и с небывало широким внедрением контрактов и соглашений. Складывающиеся во многих отраслях и регионах рынки имеют явную тенденцию к олигополиза-ции. Концентрация финансовой и научно-исследовательской деятельности приобретает невиданные масштабы.
По мере становления на Западе постиндустриального общества и роста качественного разрыва в образе жизни, в характере хозяйственной деятельности, в организационно-управленческих структурах и т.п. между центром и периферией возможности догоняющего развития большинства стран периферии все более сужаются, если не исчезают.
Раньше в ходе промышленного развития гегемония центров основывалась на опережающем развитии в континууме усложняющихся промышленных структур. Отдельные страны периферии
23Sassen S. Cities in a World Economy. Thousand Oaks, 2000; Short}., Kirn Y. Globalization and the City. Harlow, 1999.
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могли пытаться с большим или меньшим успехом осуществлять догоняющее развитие путем трансплантации устаревающих и менее эффективных отраслей. Необходимые для этого компоненты (социальная и экономическая) были все же в зоне досягаемости.
Теперь возможности трансплантации резко сокращаются и не только в результате роста капиталоемкости или квалификационных требований. Предпосылки, необходимые для перехода к постиндустриальному типу развития, намного сложнее и трудно достижимее. В периферийных странах почти полностью отсутствуют соответствующие инфраструктура и сочетание важнейших предпосылок (экономических, институциональных, культурных), нередко преобладают серьезные сомнения в нравственности и перспективности складывающихся на Западе систем ценностей, морали и характера человеческих отношений.
Раньше производитель с периферии, хотя и с трудом, но все же мог иногда чисто рыночными методами интегрироваться в мировое хозяйство, опираясь на дешевизну рабочей силы, богатство природных ресурсов своей страны и т.п. Теперь любой такой производитель сталкивается в мирохозяйственных центрах с множеством рыночных и нерыночных барьеров. Производители в мирохозяйственных центрах резко снижают свои издержки путем их экстернализации. Продукции периферии приходится в центрах сталкиваться с дорогостоящей и сложной (по сути, протекционистской) процедурой сертификации, патентования, проверки на соответствие многочисленным стандартам и нормам и т.д.
К этому надо добавить невозможность обойти сложную сеть обслуживающих фирм и субподрядчиков, скоординированные услуги которых требуют от аутсайдеров огромных дополнительных затрат (повышенные "издержки трансакций"). Чаще всего производителям с периферии остается только возможность занимать те ниши, которые уготовили им мирохозяйственные центры. Альтернативная же стратегия ориентации на внутренний рынок наталкивается в условиях глобализации на огромные новые трудности24.
Таким образом, складывающиеся взаимоотношения между центром и периферией мирового хозяйства имеют мало общего с идиллической неолиберальной картиной рационального глобального рынка. Наоборот, они являются источником острейших противоречий и конфликтов - политических, экономических, социальных и идеологических.

_________________________
24AmsdenA. The Rise of the "Rest". Oxford, 2001.
Многие из рассмотренных противоречий и проблем современного этапа развития мировой экономики на Западе осознаются. Против результатов предшествующих разрушительных десятилетий начинает выступать растущее число ученых и политиков, общественных и государственных организаций. Не ограничиваясь критикой, многие из них ведут поиск возможных путей и средств исправления положения, сознавая, что интернационализация хозяйственной жизни необратима и можно лишь влиять на ее формы, методы, темпы и последствия. Намечаемые подходы очень разнообразны.
Большое внимание уделяется необходимости восстановить контроль над финансовой сферой25. Широко, в частности, обсуждается идея введения налога на краткосрочное (чаще всего спекулятивное) передвижение капитала ("налог Тобина"). Однако подобные предложения неизменно наталкиваются на резкое сопротивление заинтересованных финансовых кругов.
Многие критики уповают на возможности саморегулирования новых центров мирохозяйственных решений путем принятия кодексов поведения транснациональными корпорациями и/или ассоциациями предпринимателей26. Другие считают, что главные усилия должны быть направлены на то, чтобы с помощью налогов и других экономических и административных рычагов возложить на предпринимателей возможно большую часть тех расходов, которые им удается пока экстернализировать27.
Большие надежды возлагаются на расширение всевозможных движений протеста28. Наблюдаемая в мировом хозяйстве концентрация экономической власти и могущества рассматривается как прямая угроза демократическим институтам и возможности широких масс влиять на ход событий. Соответственно развертывается борьба за отстаивание демократических основ общества, за укрепление национальных демократических институтов и их использование для воздействия на центры принятия мирохозяйственных решений.
Одновременно активизируется деятельность администрации разных уровней (от национальных государств до муниципалитетов) по выработ-
25Pauly L.W. Who Elected the Bankers? Surveillance and Control in the World Economy. Inthaca, 1997; Greider W. One World, Ready or Not. N.Y., 1997; Blecher R. Taming Global Finance. Wash., 1999.
26Bruyn S.T. A Civil Economy. Transforming the Market in the Twenty-First Century. Ann Arbor, 2000.
27Hawkens P., Lovins A. Natural Capitalism. Creating the Next Industrial Revolution. 2000.
28Falk R. Predatory Globalization. A Critique. Oxford, 1999; Ko-rten B.C. The Post-Corporate World. San Francisco, 1999; Cas-tells М, The Rise of the Network Society. Oxford, 1996.
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ке программы противодействия негативным последствиям глобализации. Форсируется создание региональных группировок, рассматриваемых как реальная альтернатива неолиберальной глобализации - более приемлемой, поскольку она предполагает (или хотя бы допускает) активное участие государств и общественности в созидательном экономическом развитии, в решении социальных и экологических проблем.
Поиск выхода из положения, сложившегося в результате десятилетий неолиберальной глобализации, только начинается. Сознание того, что превалирующие ныне тенденции чреваты серьезными социально-экономическими потрясениями,

придает этому поиску силу. Но в сохранении нынешнего мирохозяйственного порядка, его структур и механизмов регулирования заинтересованы мощные силы - транснациональные корпорации, международные финансовые центры, международные экономические организации, некоторые ведущие государства, претендующие на роль гегемона в мировом сообществе. Будущее покажет, в какой мере они вынуждены будут отступить перед натиском демократических сил и общественных организаций и в какой мере последние смогут разработать позитивную программу реалистичных преобразований.
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